
 

Emprendimiento - Productos de Alta Demanda 

Instrucciones: Responde cada pregunta con una breve explicación. Utiliza ejemplos cuando 

sea posible. 

1. ¿Qué significa que un producto tenga "alta demanda"? 

2. Menciona dos características comunes en los productos de alta demanda. 

3. ¿Por qué es importante para un emprendedor identificar productos de alta demanda? 

4. Describe una estrategia para investigar qué productos tienen alta demanda en un 

mercado específico. 

5. ¿Cómo puede influir la estacionalidad en la demanda de ciertos productos? Da un 

ejemplo. 

6. Menciona una herramienta que permita analizar tendencias de productos en línea. 

7. Explica cómo las redes sociales pueden ayudar a identificar productos de alta demanda. 

8. ¿Por qué es importante investigar los intereses y necesidades de la audiencia antes de 

lanzar un producto? 

9. ¿Qué es un "producto de moda" y cómo se diferencia de un producto de alta demanda 

estable? 

10. ¿Cómo puede el análisis de la competencia ayudar a identificar productos de alta 

demanda? 

11. Menciona dos sectores o industrias que generalmente tienen productos de alta demanda. 

12. ¿Qué es el "mercado objetivo" y cómo influye en la elección de un producto de alta 

demanda? 

13. Describe el impacto que puede tener un buen servicio al cliente en la demanda de un 

producto. 

14. Explica cómo el precio de un producto puede afectar su demanda. 

15. ¿Qué papel juegan las opiniones de los clientes en la evaluación de la demanda de un 

producto? 

16. Menciona una estrategia para diferenciar un producto de alta demanda en un mercado 

competitivo. 

17. ¿Por qué es importante la adaptabilidad de un producto en relación con su demanda a 

largo plazo? 
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18. ¿Cómo puede un emprendedor validar la demanda de un nuevo producto antes de 

lanzarlo? 

19. Explica la importancia de la innovación en la creación de productos de alta demanda. 

20. ¿Qué factores podrían hacer que un producto de alta demanda pierda popularidad con el 

tiempo? 

 


